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KFadcovym predpokladom pre rast v
biznise je mat vytvorend stratégiu.
Ci esSte len zacCinate alebo
potrebujete posunut svoj biznis na
vyssi level, délezité je mat jasne
zadefinované kFGCoveée faktory
ovplyvnujlce Uspech a rast biznisu v
akomkolvek sektore alebo odvetvi.

Pripravili sme pre Vas Check list,
ktory Vam pomdze identifikovat 10
zOkladnych prvkov potrebnych na
dosiahnutie Uspechu a cielov vo
Vasom biznise.
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JASNE CIELE A VIZIA

/ , / ANO  NIE

O] MAM JASNE ZADEFINOVANU BIZNIS VIZIU? D
N , ANO  NIE

02 OVLADAJU VIZIU AJ LUDIA V MOJOM TIME? D
, , . ANO  NIE

03 MAM ZADEFINOVANE CIELE NA NAJBLIZSIE OBDOBIE? D
B , , ANO  NIE

04 POUZIVAM METODU SMART PRI DEFINICII CIELOV? D
ANO  NIE

05

MAM VYTVORENU SVOJU KNIHU CIELOV?

Kniha cielov
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PODNIKATELSKY PLAN

ANO NIE
O] MAM DEFINOVANE PRODUKTY |/ SLUZBY?
) ) ) ANO NIE
O 2 MAM DEFINOVANY CIELOVY TRH/AVATARA?
) ) ANO NIE
03 ROBIM S| PRAVIDELNE ANALYZU KONKURENCIE?
04 MAM JASNE DEFINOVANU MARKETINGOVU ANO NIE
STRATEGIU?
ANO NIE

05

MAM JASNE DEFINOVANU OBCHODNU STRATEGIU?

VA:




7

KONKURENCNE VYHODY

e

O'I VIEM AKE SU KONKURENCNE VYHODY MOJICH ANO NIE
PRODUKTOV/SLUZIEB?
02 VIEM, V OM SU MOJE PRODUKTY/SLUZBY ANO NIE
UNIKATNE?
MAM DEFINOVANE PREGO BY SI LUDIA MALI ZVOLIT ANO NIE

03

MNA A NIE KONKURENCIU?
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FINANCNE PLANOVANIE

A ROZPOCET

O'I MAM VYTVORENY FINANCNY PLAN NA NAJBLIZSIE ANO NIE
OBDOBIE?
) ) ANO NIE
O 2 SLEDUJEM S| PRAVIDELNE PRIJMY A VYDAVKY?
O 3 MAM ROZDELENY ROZPOCET NA JEDNOTLIVE SEKCIE ANO NIE
(PREVADZKOVE NAKLADY, MARKETING, PERSONAL...)?
ANO NIE

04

TVORIM S| REZERVU NA NEPREDVIDANE NAKLADY?
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PRAVNE A

ADMINISTRATIVNE

NALEZITOSTI

Ol

MAM VSETKO SPRAVNE PRAVNE OSETRENE?

ANO

NIE

02

MAM VSETKY POTREBNE LICENCIE ALEBO
POVOLENIA?

ANO

NIE

03

MAM VSETKY ZMLUVY AKTUALIZOVANE?

ANO

NIE

) o ) ANO NIE
04 MAM V PORIADKU VEDENE UGTOVNICTVO? n u
PLNIM SI VSETKY SVOJE DANOVE A ODVODOVE ANO NIE

05

POVINNOSTI?

L]

L]
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BUDOVANIE TIMU

O'I LUDIA V MOJOM TIME ZDIELAJU ROVNAKU HODNOTY ANO NIE
AKO JA?
, o , , ANO  NIE
02 MAM VYTVORENU NABOROVU STRATEGIU?
, , o ANO  NIE
O 3 MAM VYTVORENY DUPLIKACNY PROCES?
MAM V TIME KULTURU PODPORY INOVACIi A ANO  NIE

04

ZODPOVEDNOSTI?
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ZAKAZNICKA PODPORA

A SPOKOJNOST

O'I VYUZIVAM SPATNU VAZBU ZAKAZNIKOV NA ANO NIE
ZLEPSENIE PRODUKTOV/SLUZIEB?
02 MAM ISTOTU V KVALITE POSKYTOVANYCH SLUZIEB ANO NIE
ZAKAZNIKOM?
O 3 VRACIA SA MI VIAC AKO 70% ZAKAZNIKOV K ANO NIE
OPATOVNEMU NAKUPU?
ANO NIE

04

VYUZIVAM SPATNU VAZBU NA ZLEPSENIE?
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MARKETING A

ONLINE PRIESTOR

O]

MAM VYTVORENU MARKETINGOVU STRATEGIU
VYUZIVAJUCU DNESNE TRENDY?

NIE

02 MAME SEO OPTIMALIZACIU MARKETINGU? ANO NIE
[ ]
ANO NIE

03

PRODUKUJEM PRAVIDELNE PUTAVY OBSAH?

04 MAM SVOJ SELF BRAND ZHODNY S TRENDAM] ANO NIE

DNESNEJ DOBY? D D

O 5 MAM VYTVORENU TIME LINE MARKETINGOVYCH ANO NIE
KAMPANI? D

ANO NIE

06

VYUZIVAM NAPLNO VSETKY NASTROJE MARKETINGU?

07

VYHODNOCUJEM PRAVIDELNE SVOJU
MARKETINGOVU STRATEGIU?

NIE
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NETWORKING A
PARTNERSTVA

ANO NIE
ROZSIRUJEM SI SIET MOJICH KONTAKTOV?
UDRZIAVAM PRAVIDELNE KONTAKT SO SVOJIMI ANO NIE
DODAVATELMI?
UDRZIAVAM PRAVIDELNE KONTAKT SO SVOJIMI ANO NIE
ODBERATELMI/ZAKAZNIKMI?
ROZSIRUJEM SI SIET KONTAKTOV S ODBORNIKMI V ANO NIE
MOJEJ OBLASTI?
VYTVARAM SPOLUPRACE S FIRMAMI V MOJOM ANO NIE

ODVETVI?
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NEUSTALE VZDELAVANIE

O'I DRZIM KROK S AKTUALNYMI TRENDMI V MOJOM ANO  NIE
ODVETVI?
) ANO NIE
02 VZDELAVAM SA ODBORNE?
ANO NIE
O 3 PRACUJEM NA SVOJOM OSOBNOSTNOM RASTE?
04 INVESTUJEM 10% SVOJHO PRIJMU DO SVOJHO ANO NIE
RASTU A RASTU LUDI V MOJOM TIME?
PODPORUJEM ODBORNY A OSOBNOSTNY RAST LUDI ANO NIE

05

V MOJOM TIME?

VA:




Samozrejme, kazdy z tychto kldCovych bodov sa dd& este
samostatne rozvinGt. Cielom bolo identifikovat, ¢o z toho, €o je
potrebné pre rast uz spinate a kde je este priestor na zlepsenie.

Ak ste mali viac ako 80% poli¢ok oznadenych, Ze ich spinate, ste
na sprdvnej ceste Uspechu a rastu.

Ak mate oznacenych 50 - 80% poli€ok, mdate uz sklsenosti s
podnikanim a viete, Co musite eSte zlepsit alebo doplnit, aby ste
zrychlili tempo a ulahCili si alebo zefektivnili cestu k svojim
cielom.

Ak mate oznacenych menej ako 50% policok, ziskali ste ndvod, ¢o
je potrebné pre spravny (RE)START biznisu a na ¢o je potrebné sa
zamerat.

V kazdom pripade nds sledujte na nasich socidlnych sietach, kde
ndjdete mnozstvo odpovedi a praktickych tipov, ako posunut svoj
biznis na Next LEVEL.

Rovnako pripravujeme nové programy, tréningy, mentoringy o
semindre, ktoré kopiruja potreby ludi, lidrov a obchodnikov v
dnesnej dobe, aby dokdzali posunut seba alebo ludi vo svojom
time na vyssi level.

Pre eSte viac praktickych tipov nds
sledujte vo facebookovej skupine
Next LEVEL.

VELA USPECHOV

O) &

MARIAN BIESIK & TiM

@ marian@biesik.sk (. +421905 252 946


https://www.facebook.com/groups/nextlevelmb/?ref=share_group_link

